
送付状不要

もみの匠 FC 個別説明会申込用紙
FAX番号 [２４時間受付 ]03-6424-5917
この度は「もみの匠 FC」の説明会に興味を持ってくださりありがとうございます。

もみの匠 FC説明会へご参加を希望される日時をお知らせください。
第一希望から第三希望まですべてご記入いただけますようお願いいたします。

◆もみの匠 FC説明会 ご参加希望日時◆

◆お申込み者についてご記入ください◆

◆もみの匠のアンケート◆

もみの匠 FC：会社情報
株式会社興和サービスアシスト
会社概要　164-0001 東京都中野区中野 3-31-8 N スクエア 2F
電話番号　03-6424-5915　　E-mail　info@ksa.jp

第一希望

第二希望

第三希望

お名前
※法人様の場合は貴社名も

ご記入ください

ご住所

お電話番号

E-mail アドレス

自己資金

物件情報

その他、ご質問

予定エリア：
既存物件：あり・なし 候補物件：あり・なし

＿月＿日＿時

＿月＿日＿時

＿月＿日＿時

希望日時 ご参加予定人数

＿＿名

＿＿名

＿＿名



未経験でも安心　！

万全のサポート
開業準備から運営のノウハウまで、
徹底サポートいたします。

急成長のビジネス
リラクゼーションサロン　！

少ない資金でも

開業可能　！
リラクゼーションは若者から年配者
まで需要があり。

施術ベッド8 台とタオル類など必
要な経費は他業種より少額で済み
ます。



激安スタイル 整体スタイル(Quick11) 極上スタイル
もみの匠 もみの匠 もみの匠

まずはお電話・メールにてお気軽にお問い合わせください。
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フランチャイズをご検討の方であればご存知と思いますが、一般的なリラクゼーションサロンのロイヤリティーは売
上の８％～１０％です。 今、もみの匠FCに加入いただけるオーナー様には、今後も永続的にロイヤリティー５％天
井 150,000 円（２店舗以降の出店でも全て５％天井 150,000 円）でご提案することをお約束します。

もみの匠ＦＣでは、オーナー様の負担を軽減する為にロイヤリティ上限を設定しております。
売上高 100万円の場合、５％が適応し 50,000 円のロイヤリティ請求となります。
売上高 300万円の場合、上限ロイヤリティが適応し 150,000 円となります。

※新規出店の場合、 オープンから３ヶ月間はロイヤリティを頂きません。
オープン後、３ヶ月間程度はトラブルも多くイレギュラーな出費も必ずあるものです。
もみの匠FCでは売上が安定しない時期のオーナー負担を軽減処置としまして３ヶ月間のロイヤリティー免除期間を設けて
います。また、免除対象となるのは新規出店のみで、営業譲渡など既存店舗を引き継ぐ場合は対象外です。
フランチャイズには本部指定業者制を取っているケースも多く、指定業者制は本部経由での購入や工事となり、フラ
ンチャイズ本部側のマージンが含まれる為、直接契約よりも高くなるデメリットがあります。特に施工業者は地元の工務店
が内装工事を実施することで数百万円の違いが出ます。弊社では必ず3～4社の合見積を取りオーナー様の判断に委ねて施
工業者選定をしています。

ロイヤリティロイヤリティ (最大150,000円)(最大150,000円)５５％％
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オープン後１ヶ月間サポートオープン後１ヶ月間サポート
１ヵ月間のサポート体制

フランチャイズ新規出店時のサポート風景を下記にてご確認ください。

もみの匠FCでは、オーナーの方と一緒に新規出店を行っていきます。また事業開始にあたって、本部の指導を受け
ることにより、未経験者のオーナーでも安定感のある店舗作りとしてバックアップを行います。

現場でのサポート風景

開業支援体制
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サポート内容として、

が2点が注目されています。 店舗に
合わせたガイドラインを動画化して
お渡しいたします。

★指導員を派遣 (原則 25回 1/1 日
9時間就業 )

弊社では、開業資金調達のご相談もお受けしております。
ご相談は、弊社専属マネープランナーが担当。勿論、ご相談費用は無料です。お気軽にお問い合わせください。

・原則25日
・1日9時間就業
上記規則に則り、指導員を派遣します。
またスタッフのフォローもさせていただきます。

幅広い層へ配信することで、多くの人に伝わり、認知度
や売上の向上を見込むことが出来ます。
またプレスリリースより優秀な人材確保につながる可能
性も考慮されております。
プレスリリース出稿は弊社でご用意いたします。

過去の経験からスタッフ募集に繋がりやすい文面を用意
し、求人を出します。オープン後には店舗専用のリクル
ートページをご用意し、求人希望がありましたら、共有
させていただきます。

施術指導だけでなく、日々の業務内容について諸々の研
修を行います。もみの匠独自の接客方法をスタッフ、店
長の方に教え込みます。

30日間のスタッフのシフトを作成致します。
またシフトの作成に関しても店長候補、またはオーナー
様に共有致します。

オープン後に店舗で使用する備品などが足りていない場合、
購入手続きを代行させていただきます。
また追加で必要なものなどもご提案させていただきます。

店舗オープンの際に過去の経験から最適なキャンペーンなどを
提示させていただきます。

接客から日々の業務に関するマニュアルを作成いたします。

■宣伝ルーティン作業の確立
新規開業店舗の宣伝を行うにあたり、手順や作業方法を確立し
共有いたします。
■清掃ルーティン作業の確立
新規開業店舗独自の清掃ルーティンを確立し共有いたします。

もみの匠のホームページ掲載する写真を撮影いたします。
また撮影したデータは開業店舗のオーナー様にお渡しし
ます。

5箇所のサイトに登録を行います。
ディレクトリー登録を行う事で、新規出店地に「もみの匠」が
あるという認知度を向上させる目的があり、集客向上も図って
おります。

Googleにマップ公開申請と登録を行います。(サイト反映ま
でに6か月を要します。)
インターネットで検索された際に店舗情報を表示させるもの
になります。

ネット検索を行った際に上位表示されるように対策をします。
※キーワード検索順位を保証するものではありません

リスティング広告の運用方法についてオーナー様、店舗責任
者の方に指導いたします。

毎月の給与計算では、出勤や退勤、休暇の取得や遅刻・早退
などの勤怠管理、基本給や諸手当の支給額の決定などの計算
について指導します。

日常の仕訳や申告書作成や決算業務などについて指導いたし
ます。

勤怠の管理、有給管理、社会保険などの労務に関する指導を
いたします。

◎スタッフ募集管理

◎プレスリリース

◎スタッフ募集管理

◎スタッフ教育

◎30日間のシフト管理

★店舗規則ガイドライン作成

◎オープン後、不足物の購入

◎オープニングイベント実行管理

◎オペレーションマニュアル作成

◎店舗ガイドライン作成

◎ホームページ用の店内撮影

◎無料ディレクトリー登録

◎Googleマップ申請と登録

◎該当店舗ホームページのSEO対策

◎リスティング広告指導

◎給与計算指導

◎財務管理指導

◎労務管理指導
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激安店のイメージ

足湯もみ（オプション）

女性専用＆女性専用女性専用女性専用女性専用女性専用女性専用女性専用女性専用女性専用女性専用女性専用女性専用女性専用
ルーム

シャワーシャワーシャワーシャワーシャワー
ルーム

個室ルーム個室ルーム個室ルーム（オプション）


